Hur kan man licensiera IPR?

by gstbloggare

I mandags var jag pa ett seminarium i Umea som SNITTS arrangerade.
Det handlade om licensiering av immaterialratter.

Pa seminariet berattade bland andra Vilhelm Welin som har 1ang erfarenhet av kommersialisering
av idéer, om de viktigaste bitarna for ett framgangsrikt licensavtal, namligen att licensiering ar en
affarstransaktion och att licensavtalet ar en langsiktig affarsrelation som ska gynna bada parter.

Jag tyckte att det var sérskilt intressant att héra om de krav som ska stéllas pa en licenstagare
och att det &r valdigt viktigt att vara val férberedd infér en licensférhandling da avtalen kan se
valdigt

olika ut. Ett licensavtal innefattar inte bara hur mycket erséttning innovatéren far utan kan aven
reglera i vilken utstrdckning innovatéren kan paverka den fortsatta utvecklingen av produkten.
Ett bra licensavtal kan vara avgérande fér om uppfinningen/idén kommer ut pa marknaden.

Jag vill &ven passa pa att dela med mig ett av Vilhelms tips: Som licensieringssugen uppfinnare
ska du stréva efter att teckna avtal med ett stort, men inte det stdrsta, féretaget. Anledningen ar
att det ofta tar langre tid att teckna licensavtal med de allra stérsta. Det kan ta upp till ett par ar
av férhandlingar for att komma fram till ett fardigt licensavtal.

Det var ett mycket intressant seminarium, dér det blev tydligt att det finns flera séatt att tjana
pengar
pa sina immaterialrattsliga tillgangar!
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